M & A Strategie GmbH

Die Stunde der Konner

Die Zeit vollmundiger Versprechungen ist vorbei. In einer Situation, in der sich das Gros der Finanzmarktakteure noch
den Riicken reibt, weil die Landung auf dem Boden der Tatsachen ziemlich hart war, kehren Plausibilitdt und Kompetenz
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in den Kauf und Verkauf von Unternehmen zuriick. Davon profitieren auch die Profis der M & A Strategie GmbH.

ndlich bekomme Expertise und
E Erfahrung wieder Gewicht, sagt

Mergers & Acquisitions-Fach-
mann Dirk Otto. Er ist Partner der M & A Stra-
tegie GmbH mit Hauptsitz im baden-wiirttem-
bergischen Ulm. Sein Biiro hat er im edlen
Duisburger Stadtteil Huckingen direkt an der
Stadtgrenze zu Disseldorf. Von hier aus betreut
Otto Unternehmen und Investoren in aller Welt
und fungiert als Ansprechpartner fiir Klienten
aus NRW. ,Gerade wenn Mittelstandler Gber
den Verkauf ihres Lebenswerks nachdenken,
brauchen sie schon beim ersten Kontakt einen
vertrauenswiirdigen Partner, der schnell
abschatzen kann, wie ein solcher Prozess auf-
gebautwerden muss, umzum Erfolg zu fiihren”,
sagt der Maschinenbau-Vertriebsingenieur, der
einen Abschluss als St.Gallen Master of Execu-
tive Management hat.

Stark durch Fokussierung

Bei ihren Mandaten konzentrieren sich die acht
Partner der M & A Strategie auf Mittelstandler
und Konzerngesellschaften mit Umséatzen zwi-
schen circa 5 und 120 Millionen Euro. ,Gerade
in dieser GroBenordnung sind Unternehmen-
stransaktionen fiir die verantwortlichen Fiih-
rungskrafte alles andere als Alltag. Hier kom-
men wir projektbezogen zum Einsatz und bilden
nach Bedarf mit Inhabern, Management und
Steuerberatern ein Team. Weitere Spezialisten
aus unserem Netzwerk kénnen je nach Erfor-
dernis eingebunden werden", beschreibt Dirk
Otto. Neben den harten Faktoren, wie einem
realistischen Preis und anderen Rahmenbedin-
gungen, seien auch immer weiche Faktoren, wie
personliche Akzeptanz und Wertschatzung zwi-
schen den Parteien, fiir das Gelingen eines
Geschafts entscheidend. AuBerdem gelte es,
bereits in der Vorbereitung klare Ziele zu defi-
nieren. ,Hier kdnnen sich unsere Klienten auf
unsere ehrliche Einschatzung verlassen”, versi-
chert der Fachmann, der seine Praxiserfahrung
in internationalen Unternehmen gesammelt
hat. Zum Téatigkeitsspektrum der Partnerschaft
gehéren Nachfolgeregelungen, Fusionen,
Wachstumsfinanzierung tiber Beteiligungsmo-

delle, Spartenverkaufe, Firmeniibernahmen und
Management-Buy-outs. Die Erfolgsquote von
98 Prozent beweist, dass die 2001 gegriindete
Beratungsfirma die fiir ihr Spezialgebiet unab-
dingbaren Marktkenntnisse hat und zudem
diskrete Zugangsmaoglichkeiten zu Banken und
Investoren besitzt. Besondere Branchenkennt-
nisse konnen sie in den Bereichen Maschinen-
bau, Automotive, Medizintechnik, Pharma, Elek-
tronik, Metallverarbeitung und erneuerbare
Energien vorweisen. Zusatzlich hat man eine
Reihe von erfolgreichen Unternehmenstransak-
tionen im Dienstleistungssektor initiiert. Die M
& A Strategie GmbH unterhalt Biiros und Part-
nerschaften in Ulm, Neu-Ulm, Augsburg, Berlin,
Duisburg, Miinchen, Kéln, Osnabriick, im nie-
derlandischen Breda, in Breslau, Madrid, Paris,
Prag und im schweizerischen Zug.

Partnerschaft als Finanzierungsmittel

Aktuell finden sich auf dem Onlineportal der
Gesellschaft mehr als 50 eigene Kauf- und 20

Verkaufgsangebote fiir Unternehmen. ,Auf die-
sem Portal kénnen wir etwa ein Drittel unserer
Klienten abbilden. Viele Transaktionen miissen
allerdings so diskret vorbereitet werden, dass wir
sie keinesfalls offentlich machen koénnen”,
erklart Dirk Otto. Aktuell werden er und seine
Kollegen verstarkt von Unternehmen angespro-
chen, deren Mezzanine-Finanzierungen auslau-
fen. Die Beteiligung geeigneter Partner werde
firviele die einzige Chance sein, eine begonne-
ne Expansionsstrategie fortzusetzen. Hier kann
die M & A Strategie GmbH wertvolle Kontakte
kntipfen und den Mittelstand zielfiihrend bera-
ten. Die Erfolgsaussichten bei solchen Transak-
tionen seien gut, weil gerade Familienunterneh-
mer einen passenden Partner schon immer
einem abstrakten Finanzierungsinstrument vor-
gezogen hatten.
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